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Nahtlose Lieferkette bei Groke

Die Kooperation von
Groke und Gargiulo
bietet Vorteile weit iiber
die Standardlieferkette
hinaus. In dieser
Beziehung ist auch in
Krisenzeiten Verlass -
ein Erfolgsfaktor fiir

die gesamte Branche.

»Die Zusammenarbeit mit Gargiulo®, sagt Leiter Einkauf Christian Teuschel (r.), ,klappt aus meiner Sicht villig reibungslos.
Wenn es einmal etwas zu kldren gibt, ist das mit dem Gargiulo Vertrieb sofort méglich.”

Wolfgang Schank, Geschaftsfiihrer

der Groke Turen GmbH, schatzt in sei-
nen Partnerschaften besonders eine reibungslo-
se Zusammenarbeit — ,von Lieferanten hore ich
am liebsten gar nichts, dann lauft alles perfekt."
Dieses Prinzip hat die Kooperation zwischen Gro-
ke und der Gargiulo GmbH geprdgt. Wahrend
Lieferketten in der Corona-Krise weltweit ins
Stocken gerieten, gelang es dem Kunststoffex-
perten Gargiulo aus dem schwabischen Nehren,
seine Lieferperformance auch unter schwierigen
Bedingungen aufrechtzuerhalten. Das Familien-
unternehmen unter Leitung von Fabio und Lui-
sa Gargiulo kontrolliert die gesamte Wertschp-
fungskette inhouse, von der Profilextrusion bis
zur Entwicklung energieeffizienter Systeme.

Pionierarbeit und Aluminium

Groke selbst blickt auf eine lange Tradition in
der Aluminiumverarbeitung zuriick. In den
1950er-Jahren gehorte Groke zu den Vorreitern
in der Aluminiumindustrie und wurde 2004 Teil
der Sommer Antriebs- und Funktechnik GmbH.
Aufgrund steigender Nachfrage zog das Unter-
nehmen schlieBlich nach Hagenbach um - ein
Standortvorteil nahe der franzdsischen Grenze,
der neue Fachkrafte anlockt.

Zuriickzukornmen auf die Partnerschaft mit Gar-
giulo, sagt Geschaftsfiihrer Schank: ,Frither hat-
ten wir drei Lieferanten in diesem Bereich, jetzt
nur noch Gargiulo”. Dabei lobt er die bestandi-
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ge Lieferqualitdt und Flexibilitdt. Selbst in Krisen-
zeiten konnte Gargiulo durch seine kurzen Ent-
scheidungswege und enge Abstimmung zuver-
lassig liefern.

Neues Profil fiir die Dammleistung

Neben einer stabilen Versorgung bieten die Pro-
dukte von Gargiulo auch wertvolle technische
Vorteile: Mit dem innovativen Profil Insufox aus
PET-Ddmmschaum steigert das Unternehmen
die Dammleistung signifikant. Gargiulo-Ver-
triebsleiter Marcus Maller hebt hervor, dass die-

Leiter Produktmanagement Thomas Ochsenreither
von Groke mit Marcus Miiller (I.), Leitung Vertrieb, und
Verena Schilling, Vertriebsassistenz, von der Gargiulo
GmbH an der Klimakammer des Herstellers von Alu-
minium Hauseingangstiiren. An der Haustiire links

ist unten das zugelieferte Unterbauprofil Insufox aus
warmeddmmendem PET-Schaum erkennbar.
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ser Werkstoff bei Groke zur Aufdoppelung von
Haustiirschwellen eingesetzt wird und mit ei-
nem Lambda-Wert von 0,043 eine deutliche Ver-
besserung gegentber PVC bietet.

Kontinuierliche Weiterentwicklung
und Qualitatssicherung

Thomas Ochsenreither, Leiter PM bei Groke, be-
tont die hohen Anspriiche an Design und War-
medammung in ihren Bauelementen. Wir stel-
len dieselben hohen Anforderungen an unse-
re Lieferanten wie an unsere eigenen Produkte”
Dank der partnerschaftlichen Zusammenarbeit
kénnen Kundenwinsche direkt in die Produkti-
on integriert werden. Besonders hervorzuheben
ist die Zuverldssigkeit, die Gargiulo auch in kriti-
schen Momenten bewiesen hat:,Wenn wir Unter-
stltzung brauchen, ist Gargiulo immer zur Stelle,"
bestétigt Christian Teuschel, Leiter Einkauf.

Die langjdhrige Zusammenarbeit zwischen Gro-
ke und Gargiulo steht fiir Qualitat, Verldsslichkeit
und zukunftsweisende Ldsungen. Beide Unter-
nehmen vereint ein gemeinsames Ziel: der Fens-
ter- und Turenbranche innovative und effiziente
Produkte zu liefern. Ein informatives Partnervideo
wird die erfolgreiche Partnerschaft bald anschau-
lich dokumentieren — und vom 13. bis 17. Januar
2025 kénnen sich Interessierte auf der BAU Mes-
se in Miinchen, Halle C4, Stand 521, persénlich ein
Bild machen. =
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